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Programa do Curso Avancado em Fundraising - Captacao de
recursos para organizacoes sem fins lucrativos

A ESPM - Escola Superior de Propaganda e Marketing, em parceria com a ABCR -
Associacao Brasileira de Captadores de Recursos, lanca um curso que € fruto do
histérico da ESPM na inovacdo nos temas abordados, na relacdo proxima aos
profissionais de mercado e nos métodos de ensino dindmicos com o pioneirismo da
ABCR em tratar do tema da captacdo de recurso de maneira profissional, ampla e
ética.

As ONGs vem atuando de forma cada vez organizada na busca de aliados, seja
com empresas, fundagdes, governos ou individuos. E fidelizando essas relacdes,
tem obtido resultados significativos para a melhoria das condi¢cdes de populacdes

ou do meio ambiente onde atuam.

Hoje um profissional captador de recursos dentro de uma instituicdo é a peca
chave que integra as acbes e projetos com as necessidades financeiras e de

recursos humanos para a defesa de uma causa.

Em paralelo a isso vem ocorrendo no Brasil um forte avanco das campanhas de
sécios contribuintes, seguindo os exemplos dos EUA e Europa. As diferentes
ferramentas de marketing tém sido cada vez mais utilizadas para ndo s6 buscar
novos socios como também para fideliza-los. Mobilizar recursos € garantir
sustentabilidade ndo s6 para o planeta mas também para a propria organizagao

defensora de uma causa.

"z Objetivo

Explorar como as novas técnicas, metodologias, abordagens e ferramentas de
marketing estdo sendo utilizadas para a captacéo de recursos. Tais metodologias e
oportunidades de captacdo serdo apresentadas aos alunos, permitindo que ao
final do Curso, eles saiam com Projetos definidos para as organizacdes que estao

envolvidos.




i Pablico
Gestores de organizagOes, captadores de recursos e profissionais do terceiro

setor.

Executivos de empresas e fundacdes, interessados em aprofundar-se nas
ferramentas necessarias para a sobrevivéncia de entidades sociais parceiras.

Profissionais e estudantes que buscam oportunidades no terceiro setor.

"z Corpo Docente

Formado por professores com ampla experiéncia em mobilizacdo de recursos e na
didatica para repassar conhecimento teérico e pratico. Cada médulo tem como
responsavel um profissional dos mais gabaritados no mercado especializado no

tema.

"1 Programa do curso

Médulo Tema

-Terceiro Setor no Brasil e no Mundo
| - semana de abertura - Cédigo de Etica do Captador de

Recursos

- Historico da Captacgao de Recursos no
Brasil

- As 4 principais fontes de recursos
(empresas, fundacdes, governos e

Il - Conceitos Béasicos o
individuos)

- A¢les, Projetos, Programas e Causas

Sociais

- Recursos para as atividades meio

. o - Recursos para projetos e programas
[l - Sustentabilidade Institucional ) o
- Mapeamento de Ativos Comunitérios

- Planos e Campanhas Anuais e Capitais

- Fidelizac&@o de doadores
IV - Captac@o com Individuos - Conceito de Life Time Value

- WorkShop de Criacédo de campanha 1

V - Captacdo com Fundacoes e - Fontes de Financiamento
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Governos - Elaboragéo de Projetos

- Avaliacdo de Projetos

- Leis de Incentivo

. - Categorizacao de Patrocinios
VI - Captacdo com Empresas ) ) R
- Marketing Relacionado a Causa

- Técnicas de Negociacao

- Periodos de campanha
VIl - Rotinas de um departamento - Periodos de convivio com doadores
- Voluntarios & Eventos

VIII - Criatividade na Captacéo -Workshop de criacdo de campanha 2

. - Sistemas de pagamento on line
IX - Captacéo pela Web o
- Redes sociais, Google e a blogosfer

X - Semana de Encerramento - Apresentacéo de projetos TCC

":: Carga horaria
O Curso Avancado em Fundraising - Captacdo de recursos para organizagdes sem
fins lucrativos, tem carga horaria de 90 horas-aula, divididas em 24 encontros,
ministrados duas vezes por semana, as tercas e quintas-feiras, no Campus da P0s-
Graduacédo da ESPM.

i Coordenacéo

Prof. Ismael Rocha

"t Inscricédo
Inscri¢cBes até 21h do dia 11 de Setembro de 2009.

Para se inscrever o profissional deve preencher a ficha de inscri¢cdo on-line.

Reserva de Matricula: R$ 100,00 a ser debitado do valor do curso.

(Nao havera devolucéo da taxa de inscricdo em caso de desisténcia).



ESPM

Matricula
10 e 11 de Setembro de 2009 - das 13h00 as 20h00
12 de Setembro de 2009 - das 9h00 as 13h00
14 de Setembro de 2009 - das 13h00 as 20h00

Documentos Obrigatorios para Efetivacdo da Matricula

e Pagamento da Matricula;
e Copia simples do RG e CPF;
o Copia do Certificado do Ensino Médio ou do Diploma do Curso Superior, em

caso de diplomas internacionais, faz-se necessario o histérico escolar.

Aulas as 33s e 53s feira das 19h30 as 22h40.

Inicio das aulas: 15 de Setembro de 2009

Término das aulas: 03 de Dezembro de 2009

SETEMBRO OUTUBRO NOVEMBRO DEZEMBRO
33s
15 22 29 6 13 20 27 3 10 17 24 1
SETEMBRO OUTUBRO NOVEMBRO DEZEMBRO
5ag
17 24 1 8 15 22 29 5 12 19 26 3
:: Local

Campus Rodolfo Lima Martensen

Rua Joaquim Téavora, 1240 - Vila Mariana - SP
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= Investimento

Podendo ser em 05 (cincos) parcelas, com cheques pré-datados para os dias

abaixo relacionados ou nos cartdes de crédito: Visa, Mastercard e Diners Club.

Reserva da Matricula paga no ato da inscricao R$ 100,00
12 parcela no ato da matricula R$ 967,15
22 parcela para 30 dias R$ 967,15
32 parcela para 60 dias R$ 967,15
42 parcela para 90 dias R$ 967,15
52 parcela para 120 dias R$ 967,15
VALOR TOTAL PARCELADO R$ 4.935,75

Pagamento a vista com 5% de desconto



